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رجل خارق لا يثق السياح إلا بتطبيقه الذكي

برايان شيسكي

صاحب المشروع الذي يهدد الفنادق بعد كورونا

  مع اقتراب عودة الفعاليات السياحية 
إلـــى مدن العالـــم وشـــواطئها وأريافها، 
المنشـــآت  مالكـــي  أن  البعـــض  يعتقـــد 
الســـياحية يشعرون بتحســـن قليل بعد 
فترة الكســـاد التي تســـبب فيها انتشار 
فايـــروس كورونـــا. لكـــن هناك شـــخصا 
واحـــدا يشـــغل تفكيـــر هـــؤلاء، أكثر من 
الوبـــاء. إنـــه برايان شيســـكي مؤســـس 

تطبيق ”آر.بي.أن.بي“.
قليلة هي المشاريع التجارية التي تعم 
بالفائدة على كل الأطراف المشــــاركة فيها، 
من مالك ومســــتهلك، ومنتفعــــين، غير أن 
تطبيقا بســــيطا على الهواتف الذكية، كان 
ولا يــــزال ذا فائدة كبيرة وربح مادي وفير 
للكثير من المشتركين فيه، وفي الوقت ذاته 
شكل خطرا جديا يحيق بالفنادق بمختلف 
نجومهــــا، بل يمكــــن القول إنــــه الكابوس 
المستمر للمستثمرين في مجال السياحة.

يســــهل هــــذا التطبيق على المســــافر 
مفتوحــــة  خيــــارات  ويعطيــــه  الإقامــــة، 
ومتنوعــــة. لكنهــــا لا تخــــرج عــــن مفهوم 
الشــــقق الســــكنية. وهو لا يقــــدم خدماته 
للفنادق، مــــا جعله مختلفــــا وجديدا عما 
ســــبقه من المواقــــع والتطبيقات المختصة 
بالحجــــز الفندقي والشــــقق، مثــــل الموقع 
الشــــهير ”بوكيينــــغ“ الذي يقــــدم خيارات 

مختلفة بين الفنادق والشقق.

مشاريع ذكية

”آر.بي.أن.بي“ يصب جلّ اهتمامه على 
الطرفــــين المؤجر والمســــتأجر، ويقدم لهما 
طرقا مختلفــــة للربح وللتوفير المادي على 
حد سواء، مع كامل الحرية بالمضاربة في 
السوق التنافســــية. أما شيسكي مهندسه 
ومبتكــــره فهو شــــاب أميركــــي من أصول 
إيطالية بولندية، ولد في بلدة نيسكايونا 
بمدينــــة نيويــــورك عام 1981. ابــــن لعائلة 
صغيرة متوســــطة الدخل، ووالداه اللذان 
كانــــا يعمــــلان أخصائيــــين اجتماعيــــين، 
لــــم يرعيــــا ابنهمــــا برايان كثيرا بســــبب 
انشــــغالهما بســــاعات العمــــل الطويلــــة، 
لكنهمــــا انتبهــــا إلى موهبته في الرســــم، 
وحاولا قدر المســــتطاع تنميتها من خلال 
تزويده بــــكل ما يلزمه من ألــــوان وأوراق 
لتشجيعه والجلوس أمامه لساعات بينما 
كان يقوم هو برســــمهما، أما ما كان يحبه 
في فن الرسم هو تقليد الأشياء من لوحات 

وتصاميم وألعاب وأشخاص فحسب.
موهبة شيســــكي حتمت عليه بموافقة 
آيلانــــد  رود  بكليــــة  الالتحــــاق  الأهــــل 
للتصميم، فحصل منها بامتياز على درجة 
البكالوريوس في الفنون الجميلة، ومنها 
تخصص أكثر في عالــــم التصميم، وعمل 
في الســــوق التجارية الإعلانية مع الكثير 
من الشــــركات لتقديم تصاميم تســــويقية 
للمنتجات المختلفة. لكن سرعان ما جذبته 
التجارة وسرقته من مهنته الأصلية ودخل 
عالم ريــــادة الأعمال، وكانت بذور ذلك منذ 
كان في الدراســــة الجامعية عندما أدار مع 

أصدقائــــه فريقا لرياضة الهوكي وأنشــــأ 
له علامــــة تجارية، متخــــذا طريقا لم تكن 
موجودة من قبل وهــــي الرعاية التجارية 
والماليــــة، فاســــتطاع برفقــــة أصحابه أن 
يجعــــل الفريــــق يعتمد على نفســــه ماديا 
والطاقــــم  لللاعبــــين  أرباحــــا  ويحقــــق 

التدريبي أيضا.
أغلب المشاريع الذكية في التكنولوجيا 
تقوم على شراكة شبابية، وخصوصا تلك 
التي تنشــــأ أيــــام الجامعة. هنــــاك تنمو 
الأحلام وتناقش الأفكار بطموح الشــــباب 
الذي لم يصطدم كثيرا باليأس المجتمعي 

والمهني.
صداقــــة  علاقــــة  شيســــكي  كــــوّن   
وزمالــــة مــــع كل من جــــو جيبيــــا وناثان 
بليشــــارتزيك اللذين يعتبــــران حتى الآن 
شــــركاء مؤسسين في ”آر.بي.أن.بي“، كان 
فــــي رؤوس الشــــباب الثلاثــــة الكثير من 
أفكار المشــــاريع، يبحثــــون عمّا هو جديد 
وله حاجة ماســــة في المجتمــــع الأميركي، 
إلا أن الصدفــــة وضعتهم فــــي حاجة إلى 
شــــيء لم يكن موجــــودا، والقصــــة بدأت 
عندمــــا توجــــه كل من تشيســــكي وجيبيا 
فــــي أواخــــر العــــام 2007 للمشــــاركة في 
مؤتمــــر التصميــــم الدولي الــــذي عُقد في 
مدينة سان فرانسيســــكو في تلك الفترة، 
وهناك اصطدم الصديقان بأن الإيجارات 
شــــديدة الغــــلاء، وأســــعارها وصلت إلى 
معــــدلات جنونيــــة. المــــأزق حقــــق المقولة 
الشــــهيرة ”الحاجة أم الاختراع“، حينها 
قرر شيســــكي أن يحوّل مسكنه إلى مكان 
يســــتقبل فيــــه المصممين الشــــباب مقابل 
مبلغ معقول من المال، ورأى أن ما يتطلبه 
الأمر هو فقــــط أن يقوم بوضــــع ”مرتبة“ 
إضافية في مسكنه الصغير، لتوفر مبيتا 
جيدا للوافد، ويقدم وجبة إفطار صباحية 

له، وإنترنت متاحا طوال الوقت.

من تلك الحاجة الملحة لإيجاد مسكن 
مؤقت بدأت لدى شيسكي فكرة التطبيق 
الشـــهير الذي تزيد قيمتـــه اليوم عن 31 
مليار دولار، وقد أصبح من أهم الشركات 
العملاقة في وادي السيليكون ”آر.بي.أن.

بـــي“، ولكن من يظن أن الأمـــر كان بهذه 
الســـهولة مخطئ، فالمعاناة كانت كبيرة، 
فقد وصل الأمر بين الشـــركاء الثلاثة إلى 

الإحبـــاط مرات عديدة. يقـــول برايان في 
إحـــدى التصريحات الصحافيـــة لوكالة 
رويتـــرز ”كانـــت الأمـــور تتخـــذ مجرى 
مأساويا، وضعنا عدة تطويرات لتصميم 
الموقع وتشـــغيله بلا جـــدوى، وواجهنا 
رفضـــا مُهينا من مســـتثمرين، وتجاهلا 

أكثر إهانة من آخرين“.

سر المرتبة الهوائية

فور انتهائه من 
حضور المؤتمر، بدأ 

بإنشاء موقع إلكتروني 
باسم ”مرتبة هوائية 

ووجبة إفطار“، وأعلن 
فيه عن إمكانية تأجير 

مكان للمنامة في 
المنزل الذي يعيش 
فيه، وقام بالفعل 

بشراء ثلاثة مراتب 
هوائية جديدة، كما 

عرض تقديم خدمة المرشد 
السياحي لأي من المستأجرين 

القادمين إلى مدينته بمقابل مالي.
الانتظـــار طال قليلا حتـــى ظهر أول 
ثلاثة زبائـــن قاموا بالحجـــز عن طريق 
الموقـــع، وهنـــا كانـــت الفرحـــة كبيـــرة 
للشريكين، تشيسكي وجيبيا، حيث كانت 
تلـــك المرة الأولـــى التي يكســـبان فيها 
أموالا حقيقية مقابل خدمتهما المبتكرة، 
والمبلـــغ كان بالتحديـــد 80 دولارا، مما 
جعلهما يمضيان بمشـــروعهما البسيط 
يفـــوق  كبيـــر  نجـــاح  إلـــى  ويحولانـــه 
التصـــور. كانـــا بحاجـــة إلى مســـاعدة 
صديقهمـــا بليشـــارزيك الـــذي أصبـــح 
الشـــريك الثالـــث، والـــذي كان صاحب 
خبـــرة في عمل الشـــركات. نصحهما أن 
يدخلا ســـوق العمل في إحدى الشركات 
التـــي تقـــدّم خدمة الاســـتضافة المنزلية 
لمدة 4 أشـــهر كموظفـــين عاديين، وهناك 
تعلما أشـــياء كثيرة كانت غائبة عنهما 
ودرســـا مبادئ هذه الصناعـــة، إن صحّ 

التعبير.
”آر.بي.أن.بـــي“  مشـــروع  قوبـــل 
بالرفض من كل المســـتثمرين الذين ذهب 
إليهم شيســـكي ورفيقـــاه. لم يقتنع أحد 
بمضمـــون منصـــة رقمية تقـــدم للزبائن 
فرصـــة الحصول على ”مرتبـــة هوائية“ 
للمبيـــت في مـــكان جماعـــي مقابل أجر 
مـــادي محـــدود. كل ذلك شـــكل إحباطا 
لشيســـكي وشـــريكيه، لكنهـــم رفضـــوا 
أن يصلـــوا إلى مرحلة اليـــأس، فقرروا 
الذهاب إلى التمويـــل الذاتي، واتجهوا 
عاصمة ولايـــة كولورادو،  إلى ”دينفـــر“ 
وكان الحـــدث الـــذي يســـتهدفونه هذه 
المـــرة هـــو المؤتمـــر الترويجي لحشـــد 
مؤيّدي الرئيس الأميركي السابق باراك 
أوباما فـــي المدينة. قام الرفـــاق الثلاثة 
بتجارة غريبة، وهي تحويل علب حبوب 
الإفطار التي تُباع في الأسواق إلى علب 
تحمل صورتين، الأولى صورة للمرشـــح 
الديمقراطـــي أوبامـــا، والثانيـــة صورة 
للمرشـــح الجمهوري المنافـــس له جون 
ماكين، و قاموا ببيع العلبة الواحدة بـ40 

دولارا، 
وخلال 
شهرين 

كانوا قد باعوا 
أكثر من 800 علبة، أي 

إنهم حصلوا على مبلغ يزيد 
على 30 ألف دولار، استخدموه في 

دعم شركتهم ”آر.بي.أن.بي“.

مبادئ ريادية

كل ذلك لم يكفِ لأن شيسكي بقي بحاجة 
إلى مستثمر يدفع بمشـــروعه إلى السوق 
الحقيقيـــة، وهنا لعب الحـــظ دوره تماما، 
وجاء من السماء مستثمر شهير ناجح في 
”وادي الســـيليكون“، معـــروف بمغامراته 
الاســـتثمارية في المشـــاريع الشبابية، هو 
بـــول غراهام الـــذي أبدى إعجابـــه بفكرة 
وموقع شيســـكي ورفاقه، فعـــرض عليهم 
إدخالهم في برنامج تدريبي تقدمه شركته 
”واي كومبيناتور“ للمشـــروعات الناشئة، 
بهـــدف تعليمهم أهم المبـــادئ الريادية في 
إدارة وتطويـــر الشـــركات بشـــكل نظامي 
ممنهج، وفي نهاية التدريب يمنحهم مبلغ 

20 ألف دولار مقابل نســـبة قليلة من ملكية 
المشـــروع، وافق الثلاثي بالطبع على هذا 
العرض الرائع وانضموا إلى البرنامج 
الشـــتوي التدريبي فـــي بداية العام 
2009، لكنهم أثناء التدريب واظبوا، 
ســـرا، علـــى محاولاتهـــم الذهاب 
إلـــى مســـتثمرين آخريـــن لعرض 
مشـــروعهم عليهم، إلا أنهم تلقوا 

قابلوهم  ممـــن  الرفـــض 
روح  المدة.  تلك  طوال 
شيســـكي الشـــبابية 

والملتصقة بالواقع، 

جعلته 
ل  ينز

إلـــى الشـــارع 
وحيـــدا واســـتطلاع 

آراء النـــاس، حـــول ماهية 
الحجز  بمشـــاريع  تفكيرهـــم 

الفندقي والشـــقق أيضا، للبحث 
عـــن الحاجة الحقيقية التـــي لم تلبّها 

كل المواقع والشركات المهيمنة على السوق 
فـــي ذلك الحين، أخـــذ أفكارا بســـيطة من 
أشـــخاص عاديـــين لهم متطلبـــات تتعلق 
بالتوفير، ســـمع شـــكاواهم ومقترحاتهم، 
وسجلها وعمل على تطويرها والاستجابة 
إليهـــا، وهذا ما حدث فـــي الخدمات التي 
نراهـــا حاليـــا مقدمة مـــن ”آر.بي.أن.بي“، 
التطبيـــق والموقع الصديـــق للناس حول 
العالم، وهذا ســـبب تغيير مفهوم المشروع 
ووجبة  من مجرد توفير ”مرتبـــة هوائية“ 

إفطـــار إلى مجال أوســـع يتضمـــن تأجير 
كافة أنـــواع العقارات مع تقـــديم خدمات 

مختلفة تلبي متطلبات الزبون.
بدأ المشـــروع الشبابي في شهر مارس 
من عام 2009 باستقبال آلاف من الأشخاص 
الراغبـــين فـــي تأجير العقارات من شـــقق 
كبيـــرة وصغيـــرة وغرف أيضـــا، وهو ما 
جعـــل الشـــركاء المؤسســـين يتجـــاوزون 
مرحلة الخطر التي عاشـــوها لأشـــهر 
عديـــدة. وفي نفـــس العام تلقى 
شيســـكي أول تمويل كبير 
وحقيقي جعل مشـــروعه 
ثابتـــا لا يتزحـــزح عن 
والتطـــور،  التقـــدم 
بلغ  الـــذي  التمويـــل 
600 ألـــف دولار دفعه 
إلـــى  ورفاقـــه  هـــو 
إلـــى  إلاّ  يتطلعـــوا  ألاّ 
المستقبل، و أن يعملوا ليلا 
نهارا غير آبهين بأي خسارة 
مـــن الممكـــن أن يتعـــرض لهـــا 
لديهم  أصبح  حيث  مشـــروعهم، 
لســـنوات  يدعمهم  مادي  مخزون 
مقبلـــة، التمويل جاء من ”ســـيكويا 
الرأســـمالية  الشـــركة  كابتـــال“ 
الأميركيـــة الرائدة فـــي صناعة 
بدعم  والمعروفة  التكنولوجيـــا، 

الشركات الناشئة والناجحة. 

استثمارات ضخمة

عمل تشيســــكي على الاستحواذ على 
عدة شــــركات ناشــــئة عالمية في بريطانيا 
وألمانيــــا وكنــــدا وأميــــركا، ممــــا زاد من 
توســــيع شــــركته ”آر.بي.أن.بي“ في مدن 
العالــــم كافة، وفي الوقت نفســــه اســــتمر 
الشــــاب الأميركي باســــتقبال التمويلات 
والاســــتثمارات الضخمــــة، وصلــــت إلى 
بمبلغ  حد اســــتثمار ”غوغــــل كابيتــــال“ 
ضخــــم قيمته 555 مليونــــا، ليتجاوز عدد 
مســــتخدمي تطبيقه 60 مليون مســــتخدم 
مــــن 34 ألــــف مدينة فــــي190 دولــــة حول 

العالم. 
اختارت إدارة أوباما شيسكي سفيرا 
للرئاســــة في ريادة الأعمــــال العالمية، كما 
تم إدراجــــه علــــى قائمــــة مجلــــة فوربس 
ضمــــن مئــــة شــــخصية أكثر تأثيــــرا في 
العالم، وفي سنه الأربعين صنفته مجلة 
التايم الأميركية كســــفير فوق العادة 
لريادة الأعمــــال، وانضم إلى رجال 
الأعمال بيل غيتــــس وأرين بافيت 
في مبادرتهم الشــــهيرة التي تضم 
أيضــــا مجموعة كبيرة مــــن أثرياء 
العالــــم، وتنــــصّ علــــى أن يتبرعوا 
بأغلب ثرواتهم لصالح الأعمال الخيرية، 
متعهدا هو وشريكاه بالتبرع بأكثر من 50 
في المئة من ثرواتهم أثناء حياتهم، وبعد 

مماتهم أيضا. 
هــــذا الرجــــل وتطبيقــــه هــــو الرجل 
الخارق الوحيد في زمن كورونا السياحي 
المعقــــد، فالكثير من الســــياح لم يعد يثق 
بالنــــزول فــــي غرفة بفنــــدق، بينما يمكنه 
التأكــــد بنفســــه مــــن تعقيم البيــــت الذي 

يستأجره عبر ”آر.بي.أن.بي“ دون قلق.

شهد خالد

[ شيســــكي واحد من بين من اختارتهم إدارة أوباما ليكونوا ســــفراء للرئاسة في ريادة الأعمال العالمية، كما تمّ إدراجه 
على قائمة مجلة فوربس ضمن مئة شخصية أكثر تأثيرا في العالم.

[ ”آر.بي.أن.بي“ الذي تزيد قيمته اليوم عن 31 مليار دولار، أصبح من أهم الشـــركات العملاقة في وادي الســـيليكون. لكنه نجاح يقول عنه 
شيسكي إنه كان صعبا جدا، ويضيف ”واجهنا رفضا مُهينا من مستثمرين، وتجاهلا أكثر إهانة من آخرين“.

روح شيسكي الشبابية 

والملتصقة بالواقع، جعلته 

ينزل إلى الشارع وحيدا 

لاستطلاع آراء الناس، حول 

ماهية تفكيرهم بمشاريع الحجز 

الفندقي والشقق أيضا، للبحث 

عن الحاجة الحقيقية التي لم 

ها كل المواقع والشركات 
ّ
تلب

المهيمنة على السوق

كاتبة رومانية من أصل عربي

ـاط مرات عديدة. يقـــول برايان في 
ى التصريحات الصحافيـــة لوكالة 
”كانـــت الأمـــور تتخـــذ مجرى  رز
يا، وضعنا عدة تطويرات لتصميم 
 وتشـــغيله بلا جـــدوى، وواجهنا 
ا مُهينا من مســـتثمرين، وتجاهلا 

هانة من آخرين“.

لمرتبة الهوائية

ر انتهائه من 
ر المؤتمر، بدأ 
ء موقع إلكتروني

”مرتبة هوائية 
ة إفطار“، وأعلن 
ن إمكانية تأجير 

لمنامة في 
الذي يعيش 
قام بالفعل 

 ثلاثة مراتب 
ة جديدة، كما

تقديم خدمة المرشد 
حي لأي من المستأجرين

ين إلى مدينته بمقابل مالي.
نتظـــار طال قليلا حتـــى ظهر أول 
زبائـــن قاموا بالحجـــز عن طريق 
ع، وهنـــا كانـــت الفرحـــة كبيـــرة 
كين، تشيسكي وجيبيا، حيث كانت 
لمرة الأولـــى التي يكســـبان فيها 
حقيقية مقابل خدمتهما المبتكرة، 
ـغ كان بالتحديـــد 80 دولارا، مما 
ما يمضيان بمشـــروعهما البسيط

يفـــوق  كبيـــر  نجـــاح  إلـــى  لانـــه 
ـور. كانـــا بحاجـــة إلى مســـاعدة 
همـــا بليشـــارزيك الـــذي أصبـــح 
يك الثالـــث، والـــذي كان صاحب 
ة في عمل الشـــركات. نصحهما أن 
 ســـوق العمل في إحدى الشركات 
تقـــدّم خدمة الاســـتضافة المنزلية 
أشـــهر كموظفـــين عاديين، وهناك 
أشـــياء كثيرة كانت غائبة عنهما 
ــا مبادئ هذه الصناعـــة، إن صحّ 

ر.
”آر.بي.أن.بـــي“ مشـــروع  بـــل 
ض من كل المســـتثمرين الذين ذهب 
شيســـكي ورفيقـــاه. لم يقتنع أحد 
ـــون منصـــة رقمية تقـــدم للزبائن 
ة الحصول على ”مرتبـــة هوائية“
ـت في مـــكان جماعـــي مقابل أجر 
ي محـــدود. كل ذلك شـــكل إحباطا
ــكي وشـــريكيه، لكنهـــم رفضـــوا 
إلى مرحلة اليـــأس، فقرروا  صلـــوا
ب إلى التمويـــل الذاتي، واتجهوا 

دولارا، 
وخلال
شهرين

كانوا قد باعوا 
أكثر من 800 علبة، أي 

إنهم حصلوا على مبلغ يزيد
30 ألف دولار، استخدموه في  على

دعم شركتهم ”آر.بي.أن.بي“.

مبادئ ريادية

كل ذلك لم يكفِ لأن شيسكي بقي بحاجة
إلى مستثمر يدفع بمشـــروعه إلى السوق

ألف دولار مقابل نســـبة قليلة من ملكية 20
المشـــروع، وافق الثلاثي بالطبع على هذا
العرض الرائع وانضموا إلى البرنامج
الشـــتوي التدريبي فـــي بداية العام
2009، لكنهم أثناء التدريب واظبوا،
ســـرا، علـــى محاولاتهـــم الذهاب
إلـــى مســـتثمرين آخريـــن لعرض
مشـــروعهم عليهم، إلا أنهم تلقوا

قابلوهم ممـــن  الرفـــض 
روح  المدة.  تلك  طوال 
شيســـكي الشـــبابية 

والملتصقة بالواقع، 

جعلته
ل ينز

إلـــى الشـــارع
وحيـــدا واســـتطلاع

آراء النـــاس، حـــول ماهية 
الحجز بمشـــاريع  تفكيرهـــم 
الفندقي والشـــقق أيضا، للبحث

ّ

إفطـــار إلى مجال أوســـع يتضمـــن تأجير
كافة أنـــواع العقارات مع تقـــديم خدمات

مختلفة تلبي متطلبات الزبون.
بدأ المشـــروع الشبابي في شهر مارس
2009 باستقبال آلاف من الأشخاص 9من عام
الراغبـــين فـــي تأجير العقارات من شـــقق
كبيـــرة وصغيـــرة وغرف أيضـــا، وهو ما
جعـــل الشـــركاء المؤسســـين يتجـــاوزون
مرحلة الخطر التي عاشـــوها لأشـــهر
عديـــدة. وفي نفـــس العام تلقى
شيســـكي أول تمويل كبير
وحقيقي جعل مشـــروعه
ثابتـــا لا يتزحـــزح عن
والتطـــور، التقـــدم 
بلغ الـــذي  التمويـــل 
600 ألـــف دولار دفعه
إلـــى ورفاقـــه  هـــو 
إلـــى إلاّ  يتطلعـــوا  ألاّ 
إ

يعملوا ليلا أن المستقبل، و
نهارا غير آبهين بأي خسارة
مـــن الممكـــن أن يتعـــرض لهـــا
لديهم أصبح  حيث  مشـــروعهم، 
لســـنوات يدعمهم  مادي  مخزون 
مقبلـــة، التمويل جاء من ”ســـيكويا
الرأســـمالية الشـــركة  كابتـــال“ 
الأميركيـــة الرائدة فـــي صناعة
بدعم والمعروفة  التكنولوجيـــا، 

الشركات الناشئة والناجحة. 

استثمارات ضخمة

عمل تشيســــكي على الاستحواذ على
عدة شــــركات ناشــــئة عالمية في بريطانيا
وألمانيــــا وكنــــدا وأميــــركا، ممــــا زاد من
في مدن ”آر.بي.أن.بي“ توســــيع شــــركته
العالــــم كافة، وفي الوقت نفســــه اســــتمر
الشــــاب الأميركي باســــتقبال التمويلات
والاســــتثمارات الضخمــــة، وصلــــت إلى
بمبلغ ”غوغــــل كابيتــــال“ حد اســــتثمار
ضخــــم قيمته 555 مليونــــا، ليتجاوز عدد
0مســــتخدمي تطبيقه 60 مليون مســــتخدم
34 ألــــف مدينة فــــي190 دولــــة حول مــــن

العالم. 
اختارت إدارة أوباما شيسكي سفيرا
للرئاســــة في ريادة الأعمــــال العالمية، كما
تم إدراجــــه علــــى قائمــــة مجلــــة فوربس
ضمــــن مئــــة شــــخصية أكثر تأثيــــرا في
العالم، وفي سنه الأربعين صنفته مجلة
التايم الأميركية كســــفير فوق العادة
لريادة الأعمــــال، وانضم إلى رجال
الأعمال بيل غيتــــس وأرين بافيت
في مبادرتهم الشــــهيرة التي تضم
أيضــــا مجموعة كبيرة مــــن أثرياء

ّ
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